swissavant
Ausbildungsplan uberbetriebliche Kurse A+P «Elektrofach»

1. Semester 2. Semester 3. Semester 4. Semester 5. Semester 6. Semester
0: Werkstoffe 1: Kochen 2: Backen
- Elektrizitat - Kochplatten -  Backformen
- Metalle - Mehrschichtkochgeschirr,
- Kunststoffe Bratpfannen 4: Messgerite
- Doppelwandkochgeschirr, Schnell- - Thermometer, Hygrometer, Barometer
4: Messgerite und Dampfkochtopf - Waagen
-  Hohlmassinstrumente - Gusseisenkochgeschirr,
- Timer/Schaltuhren Fondue-Caquelons, Steinzeug- 5: Elektrokleingerate
Potterie - Staubsauger
5: Elektrokleingerite - schmoren, ddmpfen, garen - Haarschneidegeréte
- Toaster - Luftbefeuchter/-reiniger
-  Stabmixer 3: Licht und Beleuchtung - Bligelgerate/Systeme
- Raffeln und Hobel - Haartrockner
- Fritteusen 5: Elektrokleingerate - Zahnpflegesysteme
- Kichenmaschinen - Korper- und Gesundheitspflege
7: Kochen am Tisch - Mikrowellengerate - Dampf- und Teppichreiniger
- Rechaudbrennerarten - Wasserkocher . .
- Vakuumierer 6: Smart Home Technologie und «intelligentes Wohnen» u S I u n g S I n a t e
12: Kiichenhelfer - Kaffeemaschinen - Gegensprechanlagen
- Rahmblaser - Rauch-/Présenzmelder
- Sodagerate 8: Elektromaterial und Zubehor - Einbruchschutz
- Fl-Schalter /-Leiter - Bussysteme We r e n e -
- Kabel
- Verbindungssysteme 9: Elektrotechnik und Energienutzung
- Netzfilter
- Uberspannungsschutz 10: Haushaltgrossgerate a n nt g e g e e n
- Steamer
10: Haushaltgrossgerite - Kihl- und Gefriergerate
- Herde, Backofen -  Warmwasseraufbereitung

- Waschmaschinen, Trockner
12: Kiichenhelfer
7: Kochen am Tisch - Mechanische Kiichenhelfer

11: Konservieren

12: Kiichenhelfer
- Korkenzieher

Wissen/Verstandnis

Sie bearbeiten schriftlich verschiedene offene und geschlossene Aufgabenstellungen (z.B. Single Choice, Multiple Choice, Reihenfolge, Zuordnung) und
zeigen, dass Sie Uber die erforderlichen Fachkenntnisse der Ausbildungs- und Priifungsbranche verfiigen. (schriftlich)

Sozialkompetenz Handlungssimulationen
HK c1 + HK ¢2 HK ¢3 HK e Schwerpunkt «Gestalten von Einkaufserlebnissen»
Sie werden wahrend den Kursen ent-  Sie recherchieren Online- und Offline- Sie erldutern den Aufbau des Detailhandels und die Anspruchsgrup- Sie gestalten Kundenanlasse und Verkaufspromotionen mit, schaffen pro-
lang vorgegebener Kriterien auf Basis  Informationen zu Produkten, betriebsre- pen und fiihren eine Marktanalyse durch. (schriftlich, mindlich) dukteorientierte Erlebniswelten und fihren anspruchsvolle Kunden- und
Ihres Verhaltens bewertet. levanten Marken, Herstellern sowie wei- Verkaufsgesprache.

teren aktuellen Themen der Branche.
(schriftlich, miindlich)




